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LINEAIR VERSUS CIRCULAIR

Lineair Circulair



VOORBEELDEN CIRCULAIRE BUSINESSMODELLEN

Product as a service Levensduurverlenging Koop/ terugkoop

PRO

• Als het product langer meegaat kan 
de producent er meer op verdienen;

• Producent blijft eigenaar: kan eigen 
materialen hergebruiken.

CON

• Het heeft een langere 
terugverdientijd;

• Internationale fabrikanten met een 
lokaal verkoopkantoor: geen 
onderhoudscapaciteit.

PRO

• Relatief makkelijk toepasbaar, ook op 
al bestaande installaties;

• Kans om geleidelijk steeds meer 
biobased materialen in te brengen.

CON

• Oudere installaties bieden ene hogere 
kans op storing/ uitval

• Omdat het oudere installaties zijn, zijn 
reserve onderdelen schaarser 
beschikbaar

PRO

• De consument wordt beloond voor 
goed en zuinig gebruik;

• Dit kan ook leiden tot 
levensduurverlening.

CON

• Terugkoopgarantie is geen garantie 
dat het ook terugkomt;

• De retourstroom van producten is 
lastig in te schatten.



BOTTLENECKS CIRCULAIRE BUSINESSMODELLEN

Restwaarde bepaling Garantie Vraag & aanbod Iets anders, namelijk:



STELLING 1

VAN CIRCULAIR BOUWEN IS NOOIT EEN WINSTGEVENDE 
BUSINESSCASE TE MAKEN



STELLING 2

VERPLICHTE CIRCULAIRE ONTWERPPRINCIPES MOETEN WORDEN 
OPGENOMEN IN HET BOUWBESLUIT OM DE TRANSITIE NAAR EEN 

CIRCULAIRE ECONOMIE TE VERSNELLEN



STELLING 3

DE GROTE PRODUCENTEN ZULLEN NOOIT VOLLEDIG OVERGAAN 
TOT EEN CIRCULAIRE ECONOMIE, DAT ZOU HUN BESTAANSRECHT 

ONDERMIJNEN.



STELLING 4

DE TRANSITIE NAAR EEN CIRCULAIRE INSTALLATIETECHNIEK VERGT 
EEN COMPLEXE SAMENWERKING TUSSEN EU, NL-OVERHEID, EU 

FABRIKANTEN, INSTALLATEURS EN RECYCLINGBEDRIJVEN. 

DEZE COMPLEXITEIT MAAKT DE DOELSTELLINGEN IN 2030 
ONHAALBAAR



STELLING 5

CIRCULAIRE BUSINESSMODELLEN KOMEN PAS VAN DE GROND 
WANNEER ER CO2 BEPRIJZING WORDT INGEVOERD



STELLING 6

ZOLANG DE VERENIGDE STATEN, CHINA EN INDIA NIET (WILLEN) 
MEEWERKEN AAN EEN CIRCULAIRE ECONOMIE/ GEZONDER 

KLIMAAT, HEEFT HET GEEN ZIN WAT WIJ DOEN



STELLING 7

DE TRANSITIE NAAR CIRCULAIRE PRODUCTEN IS NODIG OMDAT DE 
WINNING VAN KRITISCHE MATERIALEN TE DUUR WORDT, NIET 

OMDAT DEZE MATERIALEN UITGEPUT RAKEN



STELLING 8

WAT MOET ER EERST VERANDEREN, AANBODZIJDE OF DE 
VRAAGKANT?
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